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ns. “greenfield”

Edustajakumppanuudet Tuotannon perustaminen

(Myynti- ja huolto)tytaryhtion
perustaminen

Pieni Vaadittujen investointien suuruus, ts. taloudellinen riski Suuri

ns. “brownfield”
(Myynti- ja huolto)tytaryhtion
perustaminen

Agentit Edustajakumppanuudet Omistusjarjestelyt
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Markkinakartoitus paatoksenteon tukena

Liiketoimintamallit

Teknologiat
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Markkinakartoitus paatoksenteon tukena Trendit ja muutostekijat
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Syvdllinen analyysi auttaa
ymmartamaan markkinan dynamiikkaa
ja tekemaan valintoja faktojen pohjalta

Miten valita oikea nta ja keinot N\
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Edustajakumppanuudet Tuotannon perustaminen

Markkinakartoituksen ja Strategiset valinnat tiivistetysti:
potentiaaliarvioinnin tavoitteena on = Mille markkinoille ja milla ajoituksella
yhteismitallistaa markkinoita tehden laajennutaan?

niista vertailukelpoisia ja mahdollistaen » Millaisella "voimalla” ja toimenpiteilla
strategisten valintojen tekemisen laajennutaan?

——

Agentit (Myynti)tytaryhtion perustaminen

Edustajakumppanuudet Rakenteelliset jarjestelyt

iakkaal =
i ol . o
Markkinapotentiaali
Segmentit
—— H!IIEI Liiketoimintamallit

Teknologiat

Strategiset valinnat N
markkinapotentiaalin perusteella @ SWOT

N Consulting



Omistusjarjestelyt

Kilpailuedun teravaéittaminen Asiakasvalinnat

Kansainvalistymisstrategia on

konkreettinen suunnitelma, jonka toteutuminen on
. mitattavissa ja ohjattavissa

Toimitusketju Markkinointi

- Kansainvalistyminen on muutosjohtamista : :
4 J Myyntimalli Jakelukanavat

Miten kansainvalistyminen toteutetaan?
-> Konkreettinen kansainvalistymisstrategia \ SWOT
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lIman syvallistd ymmartamysta
markkinasta, valinnat ja
toimenpiteet pohjautuvat oletuksiin
ja lopputulosta ohjaa pelkka visio.
"Hyvin suunniteltu on puoliksi tehty”

Liiketoimintamallit

Markkinakartoitus  Strategiset valinnat Konkre_e tinen Toteutus  Hienosaato
suunnitelma

llIman konkreettista strategiaa ja
tiukkaa toimeenpanoa,
kansainvalistyminen tuskin etenee
suunnitellulla tavalla ja/tai nopeudella
eika eteneminen ole mitattavissa

Kansainvalistyminen voi olla
muutakin kuin ”arpapelia ja toiveita” \ SWOT

Consulting
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